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Pitanja iz predmeta Spoljnotrgovinsko poslovanje (IV godina) po poglavljima
1. Pitanja

1. Šta je trgovina, međunarodna trgovina, spoljna trgovina?

2. Koja je razlika između međunarodne trgovine i spoljne trgovine?

3. Objasnite spoljnu trgovinu i domaću trgovinu!

4. Koji su faktori značajni za razvoj spoljne trgovine jedne zemlje?

5. Objasnite razvoj spoljne trgovine od vremena zlatnog standarda?

6. Teorije međunarodne trgovine, objasniti!

7. Objasniti makroekonomski značaj i ulogu spoljne trgovine!

8. Šta je bruto domaći proizvod BDP i napravite paralelu između BDP-a u

otvorenoj i zatvorenoj privredi?

9. Koji je značaj spoljne trgovine za preduzeća?

2.Pitanja:

1. Šta su poslovi izvoza u uvoza robe?

2. Da li je uvek zastupljen klasičan način međunarodnog trgovanja koji

podrazumeva tok robe i usluga u jednom pravcu i novca u drugom pravcu

? Objasniti!

3. Poslovi reeskporta, objasniti!

4. Objasniti pojam tranzita i „direktni “ i „lomljeni“ tranzitni posao!

5. Šta predstavljaju poslovi oplemenjivanja?

6. Na koji način se može vršiti posao zastupanja strane firme?

7. Poslovi servisiranja!

8. Putem kojih poslova se pronalaze najekonomičniji putni pravci,

prevozno sredstvo i prevoznik, kao i zaključivanje ugovora o prevozu sa

prevoznicima?

9. Poslovi međunarodnog transporta robe i putnika i agencijski poslovi!

10. Poslovi ugovorene kontrole kvaliteta i kvantiteta robe

11. Koja su dva načina transfera tehnologije?

12. Šta su slobodne zone?

13. Koje su osnovne pogodnosti koje slobodne zone pružaju domaćim i

stranim korisnicima, a šta zemlje domaćini kroz osnivanje slobodnih

zona nastoje da učine?

14. Šta su klasteri?

15. Objasniti ulogu posrednika, agenata, komisionara i dilera.

3. Pitanja:

1. Na koji način se može uspostaviti poslovni kontakt između

potencijalnog kupca i prodavca?

2. Koji je cilj slanja upita u spoljnotrgovinskom poslovanju?

3. Objasnite značaj ponude u spoljnotrgovinskom poslovanju!

4. Šta je kupoprodajni ugovor?

5. Objasniti momenta prihvatanja ponude i porudžbine!

6. Objasniti fazu realizacije i likvidacije posla!

4. Pitanja:

1. Šta predstavljaju pregovori sa stranim partnerima i koji je protokol?

2. Koja su adekvatna, a koja neadekvatna parafraziranja u

pregovorima?

3. Obasniti osnovne preporuke i taktike pregovora!

4. Spoljnotrgovinski partneri i njihova kreditna sposobnost, ocena

boniteta!

5. Objasniti značaj poslovnog plana u spoljnotrgovinskom poslovanju!

5. Pitanja:

1. Šta predstavlja pravni osnov spoljnotrgovinskih transakcija?

2. Navedite neke ključne odredbe ugovora (deset)!

3. Određivanje cene u međunarodnom privrednom poslovanju,objasniti!

4. Kakvi uslovi plaćanja mogu biti?

5. Koje zaštitne klauzule poznajete?

6. Koji je značaj osiguranja u spoljnotrgovinskom prometu i šta predstavlja

osiguranje izvoznih poslova i potraživanja od inostranih dužnika?

7. Šta predstavlja spoljnotrgovinska arbitraža?

6. Pitanja:

1. Šta su međunarodni trgovinski običaji?

2. Objasnite Incoterms – EXW, FCA, FAS, FOB

3. Objasnite Incoterms – CPR, CIF, CPT,CIP

4. Objasnite Incoterms – DAT, DAP, DDP, DAF, DES, DDU

7. Pitanja:

1. Šta predstavljaju carine, vrste carina i ko snosi teret carine?

2. Šta predstavlja antidampinška i kompenzatorna carina?

3. Šta predstavlja carinski sistem i kakvi su efekti carina?

4. Objasniti carinsku tarifu i koji je princip obračuna carina?

5. Povežite carine i regionalne integracije - objasnite!

6. Objasnite neka bazična pravila STO, Opšteg sporazuma o carinama i

trgovini (GATT) i pratećih sporazumima iz 1994.godine!

7. Koje su necarinske mere koje se primenjuju u spoljnoj trgovini?

8. Pitanja:
1. Ko može biti rezident i koja su sredstva plaćanja u spoljnoj trgovini?

2. Šta su tekući, a šta kreditni poslovi,?

3. Kako se zaključuju poslovi odobravanja kredita u Republici Srbiji

(rezidentu i nerezidentu)?

4. Na koji način funkcioniše posao odobravanja finansijskih kredita?

5. Objasniti spot, terminsku i svop kupovinu!

6. Devizno tržište – objasniti!

7. Koje su zaštitne mere u deviznom poslovanju?

9. Pitanja:

1. Koja su transportna dokumenta?

2. Dokumenta o osiguranju robe, objasniti!

3. Šta predstavlja skladišnica?

4. Koja su carinska dokumenta?
10. Pitanja:

1. Šta predstavlja platni promet sa inostranstvom?

2. Šta predstavlja tzv.otvoren račun?

3. Šta predstavlja bankarska doznaka i akreditiv?

4. Šta predstavlja menica i promisori nota?

5. Šta predstavlja ček?

6. Šta predstavlja dokumentarni inkaso?

7. Šta predstavljaju bankarske garancije i koje su Vam poznate?
11. Pitanja:

1. Šta predstavlja elektronsko poslovanje, elektronska trgovina?

2. Navedite prednosti i nedostatke E-trgovine! Objasnite!

3. Šta predstavlja EDIFACT i SWIFT?

12. Pitanja:

1. Šta predstavlja agencija za kreditiranje izvoza?

2. Međunarodno forfetiranje i koje su osnovne prednosti forfetiranja?

3. Šta predstavlja međunarodni faktoring?

4. Finansijski lizing, i koje su prednosti i mane ovog načina

finansiranja?

13. Pitanja:

1. Šta predstavlja kalkulacija u spoljnotrgovinskom poslu?

2. Šta je prethodna, kontrolna, konačna kalkulacija?

14. Pitanja:

1. Šta je rizik i objasnite odnos rizika i prinosa?

2. Rizici kod međunarodnih plaćanja!

3. Kako se upravlja rizikom u spoljnotrgovinskom poslovanju?

15. Pitanja:

1. Objasnite poslovne orijentacije u spoljnotrgovinskom poslovanju

2. Koji su razlozi za uključivanje kompanija u spoljnotrgovinsko

poslovanje? Objasniti!

3. Marketinška orijentacija u spoljnotrgovinskom poslovanju

4. Šta podrazumeva strategija nastupa na stranom tržištu

5. Organizaciona struktura i inovativnost u spoljnotrgovinskom

poslovanju
Napomena: za prelaznu ocenu (6) su pitanja iz poglavlja 2., 3., 7., 8. i 9. (39 pitanja)
